Deutsch-

mehr
fands kann man neben dem Euro auch
mit lokalem Geld bezahlen. Wie die
nebenstehende Graphik zeigt, laufen

N immer Regionen

solche ,Regionalwahrungen” (,Regi-
os”) bereits in 13 Stadten und Gemein-
den um. Zudem planen 47 weitere Ini-
tiativen in absehbarer Zeit ihr eigenes
Geld auszugeben. Dabei lassen sich
zwei Grundformen unterscheiden: Re-
gionalgelder mit und ohne inkorporier-
ten Wertschwund. Letztere befinden
sich jedoch bisher nur in der Planungs-
phase, wahrend die bereits existieren-
den Regionalgelder allesamt so ge-
nannte Schwundgelder sind.

Gutscheine als Geld

Die Emittenten dieser Zahlungsmittel
sind meist ,Vereine fir nachhaltiges
Wirtschaften”. Sie geben die Regional-
gelder in der Regel gegen Hereinnah-
me von Euro zum Wechselkurs von 1:1
in Umlauf und stellen den Geldhaltern
ein Bargeldsubstitut in Form eines
,Gutscheins” zur Verfiigung. Dieser hat
in aller Regel eine begrenzte Laufzeit
(meist zwischen drei Monaten und ei-
nem Jahr) und soll nur in der Region
als Zahlungsmittel eingesetzt werden.
Die Nennwerte sind in regionalen
Geldeinheiten denominiert, recht klein
gestiickelt, und Uberschreiten wertma-
Big nicht 50 Euro. Rechtlich bewegt
man sich hier freilich in einer Grauzo-
ne, da § 35 des Gesetzes Uber die
Deutsche Bundesbank die Ausgabe
von ,Nebengeld” verbietet., .Der Auf-
druck ,Gutschein” sowie eine formelle
Mitgliedschaft im Regionalverein soll
dies umgehen. Auch eine Annahme-
verpflichtung gibt es nicht.

Aus rein ®konomischer Sicht sind
solche MaBnahmen jedoch véllig un-
erheblich, wenn es um die Frage geht,
ob ein Tauschmittel ,Geld” ist oder
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nicht. Denn Geld ist (iber seine Funkti-
onen definiert. Dabei fordert die Zah-
lungsmittelfunktion des Geldes, dass
das Tauschmittel gegentiber Dritten,
also gegeniiber anderen als der Emis-
sionsstelle selbst, zur Bezahlung ein-
gesetzt wird. Dies ist hier der Fall, denn
die vom Regionalverein (Emissions-
stelle) erworbenen Regios werden von
den Geldhaltern nicht beim Verein
selbst, sondern in den verschiedenen
drilichen Geschaften (Dritte) ausgege-
ben. Je nachdem wie umfangreich

dann die Regios in der weiteren Folge
zu den Kunden als Wechselgeld oder
sogar in Form von Lohn(Teil-)Zahlun-
gen zuriickflieBen, entsteht ein mehr
oder

minder anhaltender Geldkreis-

Berliner” fiir Berliner - Ozkan Mutlu
freut sich (ber Regionalgeld

lauf. Bei einem ,echten” Gutschein ist
dies anders. Mit diesem kann man de-
finitionsgemaB  nur  beim  Gutschein-
emittenten selbst bezahlen.

Ein Beispiel hierfar ist der . Bethel-
Euro”, der von der Bodelschwingh-
schen Anstalt in Bielefeld mit einem
Umlaufsvolumen von  derzeit rund
200.000 Euro ausgegeben wird und
ausschlieBlich in den Geschéften die-
ser Einrichtung verausgabt werden

kann. Neben der Zahlungsmittelfunkti-
on verfligen die Regionalwahrungen
auch (iber eine eigene Recheneinheit
(z.8. ,Berliner”). Zudem fungieren die
Regios auch als Wertspeicher
(Wertaufbewahrungsmittelfunktion),
denn die Geldhalter konnen die erwor-
benen Regionalgelder auch fir zuklnf-
tige Kaufe einsetzen. Damit sind alle
drei Geldfunktionen erftllt: Die ,Gut-
scheine” sind Geld.

Konzeption ,Schwundgeld”

An dieser Einschatzung andert auch die
Tatsache nichts, dass derzeit alle Re-
gionalgeldemittenten darauf abzielen,
die  Wertaufbewahrungsmittelfunktion
ihrer Zahlungsmittel per Konstruktion
unattraktiv zu machen. Dahinter steht
die Konzeption des ,Schwundgelds”,
das auf den belgisch-argentinischen
Okonomen Silvio Gesell (1862 - 1930)
zurlickgeht. Dabei erhebt man faktisch
Negativzinsen auf die Geldhaltung, in-
dem man die ,Gutscheine” nach einem
im vorhinein bekannten Zeitpfad ent-
wertet. Beim gegenwdrtig popularsten
Schwundgeld, dem ,Chiemgauer”,
muss zum Werterhalt pro Quartal eine
Marke in Héhe von 2 % des Nennwerts
aufgeklebt werden. Ohne giltige Mar-
ke, die ebenfalls gegen Euro erworben
werden muss, kann der Chiemgauer
nicht als Zahlungsmittel —eingesetzt
werden. Zusatzlich féllt spdtestens
nach Ablauf der Gultigkeit des Schei-
nes (ein Jahr) eine Umtauschgebiihr
an (5% auf den Nennwert), egal ob
man den alten Schein in einen neuen
oder zurlick in Euro tauscht.

Glter statt Zinsen

Nach dem Motto ,den Letzten beiBen
die Hunde” will man so eine B




B permanente nachfragewirksame
Verausgabung der Gelder sicherstel-
len. Denn gerade im zinsinduzierten
Horten von Geld sehen die Schwund-
geldinitiatoren das Grundubel unseres
Wirtschaftssystems. Anstatt das Geld
auf die Bank zu bringen und , leistungs-
loses Einkommen” in Form von Zinsen
zu kassieren, sollte das
Geld lieber fur Kaufe von
Gulter und Dienstleistun-
gen ausgegeben wer-
den. Diese Sicht ver-
kennt jedoch, dass das
Bankensystem die er-

haltenen  Mittel  nicht  1&emen
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man sich eine Starkung

der  regionalen  Wirt-
schaftskraft. Da die Gel-
der nur in der Region
eingesetzt werden kon-
nen, sollen die so gene-
rierten permanenten Um-
sdtze bei den lokalen Un-

11 Wolfsratshausen
Regio im Qberland
1. Januar 2005

12 Karlsruhe
Carlo
23, Januar 2005

13 Berlin
Berliner
3. Februar 2005

ternehmen Gewinne,

K a Delilzsch

Einkommen und neue floch kein Name)

Arbeitsplatze  entstehen

lassen. Dies mag fir

nicht  konkurrenzfahige .

Unternehmen  durchaus Sommersons o

richtig sein, konnen sie 0
Grafschafler Geld

doch nun ihre Produkte
zu  Uberhohten Preisen
absetzen. Finanziert wird
dieses Unterfangen frei-

Staritermin unklar

XV Creglingen
noch kein Name)
tartiermin unklar

hierflr auf bessere oder billigere tiber-
regionale Produkte verzichten. Wohin
derartige  MaBnahmen im Extremfall
fihren konnen, zeigt ein Blick in die
zunehmend  romantisierte  DDR-Ver-
gangenheit. Auch hier sollte die heimi-
sche Automobilwirtschaft unterstitzt
werden, indem die Nachfrager durch

Regionalwahrungen in Deutschland
(Stand April 2005)

@ Schwundgeld (existierende Regionalwahrung)
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#. Regionalgeld ohne inkorporierten Wertverlust (Initiative)

b Saarbriicken
Rin X
Staritermin unklar

I Polsdam It Eichenzell 1V Gifhom
gmch kein Name) Eichenzeller MARK. Allerialer
erbst 2005 2005 2006
1X QOffenburg X Schwabisch-Hall Xl Siegen

Ortenauer Heller Sieg-Taler
Starltermin unklar Starttermin unkiar Starttermin unklar

XVI Darmstadt XVl Kein-Jasedow
gmch kein Name} guch kein Name})
tartlermin unklar tartiermin unklar

XVIIIRegensbur
nach kein &ame)
tarttermin unklar

lich von den Kunden, die  avete: ipar

org, eigene Rech

“T1

Abschottung faktisch gezwungen wur-
den, ,Trabant” oder ,Wartburg"” zu kau-
fen. Nun ist im Fall der Regionalwéh-
rungen die kinstliche Kaufkrafthin-
dung vor Ort zugegebenermaBen von
viel geringerer Dimension. Die Prinzi-
pien sind jedoch die gleichen. Dabei
schadigt ein auf regionale B

Schwundgeld (Initiative)

14 Kamenz 27 Bad Aibling
Kamenzer Mangfaligauer
2004 (Testumlauf) Starilermin unklar

15 Hitzacker 28 Bielefeld
Wendidnder Teutolaler
Friihjahr 2005 Starttermin unklar

16 Passau 29 Duisburg
Donautaler Duisbusg-Justus
Frithjahr 2005 Starttermin unklar

17 Freiburg 30 Hamburg
Breisgauer Peanuts
Frihjahr 2005 Starttermin unklar

18 Hamburg 31 Laupheim
Hansemark Schwaben Taler
Juni 2005 Staritermin unkfar

19 StallbergiZwanitz
Stollberger Lindau
Erzgeblr&;sreglo Allgau -Thaler

itte 2 Startiermin unklar

20 Wiehi-Hennef 33 Meppen
Eerg(sche Mark Emstaler
itte 2 Starttermin unklar

34 Dosse
Havel-Taler

1 .
Joachimstaler
Juli 2005 Starttermin unklar

22 Diisseldorf 35 Opfenbach
Rheingold V‘P allgauer
Sommer 2005 Staritermin unkfar

23 Gétlingen 36 Stuttgart
Augusta Rossle
5. 2005 in unklar

24 Hagen 37 Volimerhausen
VolmeTaler berberger

8. Oktober 2005 Startternin unklar

38 Weimar
REGIO

Staritermin unklar

25 Bel ZF
Mme Mark

26 Wuppertal 39 Konigsstein/Ts.
Ber%laler noch kein Name)
tartiermin unkfar

Weitere identifizierte Regionalgeldinitiative ohne Kenntnis der Organisationsstruktur

V Hermsdor{ VI Dresden Vi Hlldeshelm
%nuch kein Name) Elbtaler
006 Staritermin unklar Slamermln unklar
XIi Steinhude X Uberlingen XV Augsburg
eergeld g ohl) Bodenseer nuch kein Name)
Staritermin unklar tartlermin unklar tartiermin unklar

XIX Schleswig
Haithabu

Evll, eingestelll
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zielendes

B> Abschottung
nicht nur die am Ort Ansdssigen, son-
dern auch potenzielle Handelspartner,

System

denen man ebenfalls Wachstums-
chancen nimmt. Der &konomische
Grund hierfur liegt im beiderseitigen
Verzicht auf eine an komparativen Vor-
teilen orientierte (berregionale Arbeits-
teilung und auf integrierte Absatzmark-
te, die groBvolumiger sind als die Sum-
me der regionalen Einzelmarkte.

Die ,Regionalbank” gewinnt immer

Bleibt die Frage, ob es nicht auch Ge-
winner hei diesem System gibt. Hier
ist die Antwort leicht: Es ist die , Regio-
nalbank”, also der die ,Gutscheine”
emittierende Verein. Durch seine Tatig-
keit flieBen thm nicht nur die Zinsertra-
ge aus den erworbenen und im Banken-
system verzinslich angelegten Euro-
Guthaben zu, auch der laufende Wert-
schwund sowie die nach Ablauf der
Giltigkeit der ,Gutscheine” anfallen-
den Ricktauschgebthren verbleiben
beim Regionalgeldemittenten.  Dass
dieser  Geldschépfungsgewinn  sehr
umfangreich ausfallt, zeigt bereits der
wertschwundbedingte  Kaufkraftverfall
der Regios. Sind die Geldhalter wie
etwa beim Chiemgauer gezwungen,
sich alle Vierteliahre Marken in Hohe
von 2 % des Nennwerts fur den Erhalt
der Gultigkeit der ,Gutscheine” gegen
Euro zu besorgen, kumuliert sich die-
ser (ohne Zinseszinseffekte) zu 8 %
pro Jahr. Hinzu kommen noch die Riick-
tauschgebtihren  in Euro-Geldscheine
bzw. in neue Regios, die nach Ablauf
der meist einjahrigen Gultigkeitsdauer
anfallen, und sich in der Regel auf 5 %
des Nennwerts belaufen.

Damit betragt ailein der wert-
schwundbedingte (Brutto-) Geldschop-
fungsgewinn rund 13 % des Nennwerts
pro Jahr. Auch nach Abzug der Herstel-
lungskosten fur die ,Gutscheine” und
der Spenden, zu denen sich die Regio-
nalgeldvereine laut Satzung meist in
Hohe von 3 % des Nennwerts verpflich-
ten, verbleibt der schwundbedingte
Wertverzehr der Scheine substantiell.
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ldealismus oder Abzocke?

Weshalb nimmt die Zahl der regiona-
len Schwundgeldinitiativen in Deutsch-
land dann aber in jiingster Zeit so deut-
lich zu? Auf der Seite der Regional-
geldanbieter darfte ein sich von einem
mangelnden Verstandnis der offiziel-
len Geldwirtschaft genahrter Idealis-
mus mit der Aussicht auf Uberhohte
Geldschépfungsgewinne paaren.  Auf
Seiten der Geldverwender steht offen-
bar das Gefuh! im Vordergrund, etwas
Gutes fur die Region zu tun. Denn Boni,
Rabatte und andere echte o6konomi-
sche Anreize sucht man meist ver-
gebens. Dabei dirfte zumindest ein
Teil der Geldhalter nicht richtig dartiber
aufgeklart sein, wie teuer und instabil
ein solches System letztlich ist. So wird
den K&ufern der Regios im Hinblick
auf die nicht unerheblichen Schwund-
kosten nahe gelegt, das Geld doch ein-
fach schnell auszugeben. Den Unter-
nehmen, bei denen nach Vorstellung
der Emittenten die Regionalwdhrung
vor Ablauf der Gultigkeit der Scheine
landen soll, werden wegen des
schwundbedingten  schnellen  Um-
laufs dieser Wéhrung hohere Umsatze
und Gewinne versprochen. Zudem
kdme ja ohnehin ein Teil dieser Ge-
bithren (ber Vereinsspenden letztlich
,allen” in der Region zugute, da diese
Mittel in heimischen Gefilden blieben.

Schneeballprinzip

Und in der Tat scheint dieses System
am Anfang auch recht gut zu funktionie-
ren. Die laufenden Schwundkosten
sind kaum spiirbar, da sie auf relativ
vielen Schultern und zeitlich Gber meh-
rere Monate verteilt sind. Zudem durf-
ten auch die teilnehmenden Unterneh-
men wegen der Werbewirkung des Re-
gionalgelds anfanglich wirklich mehr
Umsatze und Gewinn machen und so
die Umtauschgebtihren bereitwillig fi-
nanzieren. Dies veranlasst wiederum
aus Konkurrenzgrinden neue Unter-
nehmen dazu, ebenfalls dem System

beizutreten. Damit sind wieder neue
Akzeptanzstellen gefunden, die es ih-
rerseits den Kunden leichter machen,
in groBerem Umfang Regios einzuset-
zen usw.

Kosten im Blick behalten!

Gleichwohl sind die bereits angespro-
chenen Kosten der Regionalgelde-
mission von den Teilnehmern zu tra-
gen. Dabei werden die Regiogeldhal-
ter in jedem Fall auf den Finanzierungs-
kosten des (berhohten Geldschop-
fungsgewinns  der  Regionalgeldzen-
trale sitzen bleiben. Die regionalwirt-
schaftlichen Kosten des schwundgeld-
bedingten Wertverfalls des Lokalgel-
des, Subventionierung und Abschot-
tung hangen letztlich davon ab, wie
stark das Regionalgeld tatsachlich zur
Finanzierung von Transaktionen ver-
wandt wird.

Bedeutung der Regionalgelder
insgesamt noch gering '

Wie erwahnt zirkulieren derzeit in drei-
zehn Regionen Deutschlands solche
Schrumpfgelder. Ihr aggregierter Um-
laufswert dirfte die Marke von 100.000
Euro nicht wesentlich Ubersteigen,
was im Vergleich zu der von der Bun-
deshank  emittierten  Euro-Bargeld-
menge in Héhe von derzeit rund 190
Mrd Euro eine zu vernachlassigence
GroBe darstellt. Obwohl! die Dynamik,
mit der sich die Schwundgeldidee in
Deutschland verbreitet, durchaus be-
achtlich ist, dirften die von den Initiato-
ren ins Feld geftihrten ,Vorteile” aber
auch weiterhin wohl kaum eine breite
Masse von Geldhaltern Gberzeugen.
Grundsatzlich anders hingegen mis-
sen wohl die Regionalwahrungsinitia-
tiven beurteilt werden, die auf einen
Wertschwund  verzichten wollen. Sol-
che Vorhaben zeichnen sich in Saar-
briicken und Delitzsch-Eilenburg
(Sachsen) ab, ihre praktische Umset-
zung soll aber erst im Laufe dieses
Jahres erfolgen. (Dr. Gerhard Rosl)



